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ЧерМК снижает  
себестоимость  
производства чугуна
На Череповецком металлур-
гическом комбинате (ЧерМК) 
начался монтаж металлокон-
струкций воздухонагревате-
ля №2 доменной печи №5.

Генеральный подрядчик 
реконструкции — Домнаре-
монт смонтирует 1,5 тыс. т 
металлоконструкций и бо-
лее 250 т оборудования. На 
сегодня уже установлено 
жесткое днище агрегата и 
два пояса будущего кожуха 
из 23. Воздухонагреватель 
будет возведен по конструк-
ции, разработанной фирмой 
Калугин.

«Это последний по счету 
агрегат, который нам пред-
стоит обновить в рамках про-
граммы модернизации воз-
духонагревателей доменной 
печи №5 общей стоимостью 
порядка 2 млрд руб., — отме-
чает генеральный директор 
дивизиона «Северсталь Рос-
сийская Сталь» С. Торопов. — 
Каждый из четырех новых 
воздухонагревателей будет 
иметь встроенную куполь-
ную камеру горения вместо 
прежней выносной. Это по-
зволит сократить количество 
требуемых на строительство 
огнеупоров вдвое — с 10 тыс. 
до 5 тыс. т».

Воздухонагреватель №2 
планируется поставить на 
разогрев в конце 2016 г. По-
сле ввода в эксплуатацию 
температура горячего дутья 
ДП-5 будет увеличена с 1180 
до 1250 оC, благодаря чему 
снизится расход кокса и со-
ответственно себестоимость 
чугуна.

ЕВРАЗ НТМК освоил 
новые виды проката 
для железных дорог
В рельсобалочном цехе ком-
бината начато производство 
крановых рельсов КР-70. 
Этот профиль изготавлива-
ют из стали марки К-76, хи-
мический состав которой 
позволяет достигать уров-
ня твердости поверхности 
280—290 единиц по Бри-
неллю, что продлевает срок 
службы проката и сокращает 

затраты на ремонт подкрано-
вых путей.

В 2016 г. ЕВРАЗ НТМК пла-
нирует освоить производ
ство еще двух профилей кра-
новых рельсов.

В крупносортном цехе 
предприятия освоен вы-
пуск уголка контррельсо-
вого СП-850, являющегося 
важным элементом желез-
нодорожного полотна, обес-
печивающего безопасное 
передвижение составов че-

рез стрелочные переводы. 
Контррельсовый уголок из-
готавливается из стали мар-
ки К-68. Геометрические раз-
меры профиля полностью 
соответствуют техническим 
требованиям Российских же-
лезных дорог.

Также в крупносортном 
цехе освоено производство 
заготовки сердечника для 
изолирующего стыка рельсов 
типа Р65. Изолирующие сты-
ки рельсов применяются в 
конструкциях пути для обес-
печения работы устройств 
автоблокировки и электриче-
ской централизации.

Метзавод  
им. А.К. Серова  
переименован  
в Надеждинский  
металлургический 
завод
Металлургический завод 
им. А.К. Серова (входит в 
УГМК) вернул себе истори-
ческое название — Надеж-
динский металлургический 
завод.

В 2016 г. один из старей-
ших на Урале заводов отме-
чает 120-летие. Предприятие 
возникло в связи со строи-
тельством Транссибирской 
железнодорожной магистра-
ли. Работы по проектирова-
нию и строительству завода 
возглавлял известный гор-
ный инженер, главноуправ-
ляющий Богословского гор-
ного округа А. Ауэрбах. При 
закладке завод был назван 
Надеждинским в честь владе-
лицы округа Н. Половцовой. 
Завод состоял из доменного, 
мартеновского, прокатного 
и обслуживающих цехов.

Россия вернулась в топ-5  
производителей стали

Производственные итоги года для российской 
металлургии можно оценить как удачные. Несмотря 
на серьезное снижение потребления в строительстве 
и металлоемком машиностроении, производство по 
агрегированным товарным группам сократилось не-
значительно.

В 2015 г. отечественные металлурги выплавили 
69,4 млн т (–1,8% по отношению к 2014 г.). По расче-
там WSA (World Steel Association), этот показатель 
позволил России обойти Южную Корею и занять пя-
тое место в списке ведущих металлургических стран 
мира.

Производство проката уменьшилось на 1,5% — до 
60,3 млн т. Основной фактор сокращения производ-
ства проката — спад инвестиционной активности 
в российском строительстве. В прошлом году Россия 
выпустила 18,6 млн т сорта — на 8,3% меньше, чем 
в 2014 г.

Выпуск горячекатаного листа вырос на 2,2% — 
до 19,4 млн т из-за высокого спроса на ТБД и наращи-
вания экспорта ведущими металлургическими ком-
паниями страны. Выпуск холоднокатаного проката 
уменьшился на 3,7% — до 8,3 млн т. Существенно уве-
личилось производство заготовки для экспортных по-
ставок — до 13,8 млн т (+5,8%).

Еще одним сегментом роста стал оцинкованный 
прокат. Отечественные металлурги нарастили про-
изводство оцинковки на 9,2%, при этом в целом выпуск 
листа с покрытиями снизился на 2,9%.

Читайте ежедневные новости на www.metalinfo.ru
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Почти 39 лет предприятие 
именовалось Надеждинским. 
До 1926 г. это был Надеждин-
ский сталерельсовый завод, 
с 1926 по 1933 г. — Надеждин-
ский металлургический за-
вод. Затем на три года завод и 
город получили имя Кабако-
ва — в честь первого секре-
таря Свердловского обкома 
ВКП(б) И. Кабакова. Однако в 
1938 г. завод был вновь назван 
Надеждинским металлургиче-
ским. Имя советского летчика 
предприятие носило с 1939 г.

НЛМК-Калуга  
нарастила серий-
ность плавки
Завод НЛМК-Калуга достиг 
нового рекордного показа-
теля по продолжительности 
серии плавки — 123 плавки 
на одном промежуточном 
ковше. Мероприятия по уве-
личению серийности плавки 
наряду с другими проекта-
ми повышения эффективно-
сти производственных про-
цессов позволили компании 
в 2015 г. сэкономить более 
400 млн руб.

Серийность разливки ме-
талла — один из факторов, 
влияющих на показатели 
расхода металлошихты, ог-
неупорных материалов и на 
стабильность производства 
в целом. Поэтому в рамках 
программ повышения опера-
ционной эффективности на 
НЛМК-Калуге ведется работа 
по увеличению серийности 
плавки.

Рекорд по серийности 
плавки был установлен в 
электросталеплавильном 
цехе 14—18 января 2016 г. 
Время непрерывной разлив-

ки составило 83 часа 47 ми-
нут. Общее количество ме-
талла в серии — 15,6 тыс. т. 
Прошлогоднее достижение 
завода — 110 плавок. Это был 
один из лучших мировых по-
казателей для мини-заводов 
аналогичных масштабов.

Группа ЧТПЗ освоила 
резьбовое соединение 
класса Premium
Первоуральский новотруб-
ный завод (входит в Груп-

пу ЧТПЗ) разработал и изго-
товил первые 50 т обсадных 
труб с резьбовым соедине-
нием класса Premium спе-
циального назначения — 
ChT-HT. Новая продукция 
размером 168,3х8,9 мм груп-
пы прочности Е изготовлена 
в финишном центре по про-
изводству труб нефтяного 
сортамента.

Конструкция нового со
единения обладает повы-
шенным предельным мо-

ментом свинчивания, что 
позволяет применять его 
для спуска обсадных труб в 
скважину с использованием 
вращения. Это важно в усло-
виях, когда обсадную колон-
ну вращают с более высоким 
моментом свинчивания тру-
бы с муфтой — например, 
для проталкивания в гори-
зонтальный участок или при 
цементаже затрубного про-
странства.

Допустимые сжимающие 
нагрузки на новое резьбовое 
соединение класса Premium 
на 70—100% выше, чем у 
резьбового соединения ChT-
VC первого поколения.

ММК увеличил прода-
жи толстого листа
В 2015 г. сталеплавильные 
мощности Магнитогорского 
металлургического комбина-
та (ММК) были загружены на 
84%. Выплавка стали на ком-
бинате снизилась по срав-
нению с 2014 г. на 6% — до 
12,2 млн т, выплавка чугуна 
уменьшилась на 1,4% — до 
10,1 млн т.

Реализация товарной 
продукции уменьшилась 
на 5,5% — до 11 млн т. Ком-
бинат в прошлом году про-
дал 1,7 млн т сорта (–6,8%), 
5,1 млн т горячекатаного ли-
ста (–4,2%), 1,3 млн т холод-
нокатаного листа (–10,8%). 
В меньшей степени сократи-
лись продажи оцинкованно-
го проката (1,091 млн т, –2,2%) 
и проката с полимерным по-
крытием (357 тыс. т, –2,8%). 
Продажи толстого листа вы-
росли до 953 тыс. т (+3,1%), 
а ленты — до 148 тыс. т 
(+16,9%).

ТМК и Роснефть будут со
вместно работать на шельфе

Роснефть и ТМК (Трубная Металлургическая Ком-
пания) подписали меморандум о партнерстве при ре-
ализации программы импортозамещения трубной 
продукции для шельфовых проектов.

В рамках взаимодействия стороны намерены рас-
смотреть возможность использования для шельфо-
вых проектов Роснефти продукции ТМК, а также воз-
можность производства новых видов труб по заказу 
нефтяной компании. В перечне востребованной про-
дукции высокопрочные обсадные и насосно-компрес-
сорные трубы, в том числе в хладостойком исполне-
нии, обсадные трубы большого диаметра, новые типы 
премиальных резьбовых соединений со специальными 
свойствами, включая 100%-ную эффективность на 
растяжение и сжатие, а также бессмазочная техно-
логия GreenWell для сборки обсадных колонн.

«Сегодня ТМК реализует стратегию импорто
опережения в разработке и производстве продукции 
для российского потребителя, — говорит генераль-
ный директор ТМК А. Ширяев. — Сотрудничество 
с Роснефтью, нашим давним партнером, особенно 
актуально в условиях развития проектов по импор-
тозамещению. Совместными усилиями мы решим 
важнейшие задачи, стоящие перед каждой из компа-
ний. Успешное взаимодействие будет способствовать 
обеспечению высокого уровня эффективности новых 
нефтегазодобывающих проектов на российском шель-
фе и позволит ТМК занять ведущие позиции на рынке 
труб в условиях конкурентного рынка».

Читайте ежедневные новости на www.metalinfo.ru
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ВгАЗ освоил выпуск 
новой продукции
Цилиндрические слитки из 
алюминиевых сплавов ди-
аметром 127 мм начали вы-
пускать на Волгоградском 
алюминиевом заводе (ВгАЗ, 
входит в состав Русала). Ос-
воение производства еще од-
ного вида продукции позво-
лит предприятию выйти на 
новые рынки сбыта.

В январе 2016 г. опытная 
партия слитков общим весом 
20 т была отправлена потре-
бителю. Начиная с февраля 
литейщики предприятия пла-
нируют выпускать 500—800 т 
цилиндрических слитков ди-
аметром 127 мм ежемесячно. 
Общий годовой объем произ-
водства новой продукции за-
вода составит около 9 тыс. т. 
Затраты на реализацию про-
екта — около 13 млн руб.

Как пояснили специали-
сты ВгАЗа, основными заказ-
чиками нового вида продук-
ции являются экструзионные 
предприятия России, а также 
стран ближнего и дальнего 
зарубежья, выпускающие 
алюминиевый профиль.

В 2013 г. ВгАЗ пережил 
серьезный кризис — было 
остановлено электролизное 
производство, законсерви-
ровано оборудование. Реги-
ональные власти продолжа-
ют работу с поставщиками 
энергоресурсов по вопросу 
снижения тарифа для энерго-
емких предприятий, что по-
зволит возобновить выпуск 
первичного алюминия, а так-
же способствуют реализации 
инвестиционных проектов 
создания производства но-
вых видов продукции.

Так, в настоящее время 
на ВгАЗе реализуется импор-
тозамещающий проект по 
производству обожженных 
анодов. Пока около 70% этой 
продукции закупается рос-
сийскими компаниями за ру-
бежом. Планируется, что пер-
вый анодный блок сойдет 
с конвейера предприятия 
в начале 2017 г. Открытие 
данного производства позво-
лит создать на заводе поряд-
ка 500 новых рабочих мест.

Россия стала выво-
зить меньше никеля
Экспорт необработанного ни-
келя из России за 11 месяцев 
минувшего года уменьшился 
на 6,5% — до 202,4 тыс. т, со-

общает Федеральная тамо-
женная служба. В денежном 
выражении его поставки за 
границу упали на 33,1% — 
до $2,377 млрд.

202,2 тыс. т было отправ-
лено в страны дальнего за-
рубежья и лишь 0,2 тыс. т — 
в страны СНГ. Экспорт 
сократился на 6,4 и 50% соот-
ветственно.

В 2015 г. Гайский ГОК 
обогатил свыше 
9,3 млн т руды
Обогатительная фабрика Гай-
ского ГОКа (предприятие сы-
рьевого комплекса УГМК) пе-
реработала в 2015 г. 9,3 млн т 
руды — на 1 млн т больше, 
чем в 2014 г. Меди в мед-

ном концентрате выпущено 
95,1 тыс. т. Данные показате-
ли стали рекордными за бо-
лее чем 55-летнюю историю 
предприятия.

Как отметил начальник 
обогатительной фабрики 
Д. Семенов, не менее важны 
и качественные показатели 
работы обогатителей комби-
ната: в 2015 г. получен мед-
ный концентрат с содержани-
ем меди 19,2% (на 0,2% выше, 
чем в 2014 г.), извлечение из 
всех сортов руд увеличилось 
по сравнению с 2014 г. в сред-
нем на 0,5%.

Достижение рекорд-
ных производственных по-
казателей стало возмож-
ным благодаря реализации 
стратегической програм-
мы реконструкции и техни-
ческого перевооружения 
обогатительного производ-
ства. В 2010 г. была запущена 
в работу первая нитка рудо-
подготовительного комплек-
са с технологией полусамо-
измельчения. И уже в 2010 г. 
переработка руды увеличи-
лась на 700 тыс. т, а в 2011 г. 
было переработано 7,3 млн т 
руды — на 1,7 млн т больше, 
чем в 2009 г. В 2014 г. запу-
стили в работу вторую нитку 
рудоподготовительного ком-
плекса.

Параллельно со строи-
тельством рудоподготови-
тельного комплекса осу-
ществлялось техническое 
перевооружение главного 
корпуса. В 2008 г. состоялся 
запуск 100 кубовых флото-
машин. В 2012 г. введена в 
эксплуатацию вторая линия 
коллективной флотации на 
флотомашинах. В 2014 г. были 

КЗОЦМУ исполнилось  
60 лет

12 января 1956 г. министр цветной металлур-
гии СССР П. Ломако утвердил акт государственной 
комиссии о приемке и вводе в эксплуатацию первой 
очереди Кировского завода по обработке цветных ме-
таллов (КЗОЦМ). Эта дата считается днем рожде-
ния предприятия.

Так как КЗОЦМ являлся самым молодым в цвет-
ной металлургии СССР предприятием, он был хоро-
шо технически оснащен, а также имел возможность 
постоянно наращивать мощности.

Вхождение в 2000 г. в состав УГМК стало новым 
этапом на пути завода к вершинам техническо-
го совершенства. Для решения задачи соответствия 
современным требованиям лент, которые должны 
обеспечивать точность и стабильность процессов 
формообразования радиаторов, УГМК реализовала 
проект создания не имеющего в России аналогов ме-
таллургического комплекса для обработки проката.

Сегодня завод работает над новой программой, 
предусматривающей модернизацию прокатно-заго-
товительных мощностей. По ее завершении предпри-
ятие выйдет на международный уровень.

Читайте ежедневные новости на www.metalinfo.ru

Hовости в России
цветные металлы
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запущены в работу флотома-
шины в цикле медной и мед-
но-пиритной флотации.

В 2016 г. инвестиции УГМК 
в расширение и техническое 
перевооружение обогати-
тельной фабрики Гайского 
горно-обогатительного ком-
бината превысят 200 млн руб.

Выпуск титана  
сократился,  
но не намного
В прошлом году производ-
ство необработанного тита-
на в России уменьшилось на 
1,3%, сообщает Федеральная 
служба государственной ста-
тистики.

Выпуск титановых полуфа-
брикатов (проволоки, прут-
ков и профилей) сократился 
на 1,7%.

Норильский никель 
наращивает  
долговую нагрузку
Норильский никель сообщил 
о подписании синдицирован-
ного кредита в виде револь-
верной кредитной линии на 
общую сумму 4,8 млрд юаней 
сроком на пять лет (что экви-
валентно $730 млн на дату со-
глашения).

Организаторами сдел-
ки выступают Industrial and 
Commercial Bank of China, а 
также Bank of China Shanghai 
Branch и China Construction 
Bank Corporation, Beijing 
Branch.

Синдицированный кре-
дит от азиатских кредиторов 
позволяет увеличить сово-
купный объем подтвержден-
ных линий, доступных ком-
пании, до $2,5 млрд (включая 
невыбранные лимиты по 

кредитным линиям со Сбер-
банком РФ, ВТБ и синдикатом 
западных банков).

В 2016 г. Электроцинк 
увеличит производ-
ство
На заводе Электроцинк (вхо-
дит в состав УГМК) подведены 
предварительные итоги 2015 г. 
и намечены планы на 2016 г.

По словам генерально-
го директора Электроцин-
ка И. Ходыко, завод в 2015 г. 
перевыполнил все произ-
водственные показатели. 
Чистая прибыль составила 
150 млн руб.

«Минувший год выдался 
непростым, но, несмотря на 

непредсказуемый валютный 
рынок, рост стоимости им-
портного оборудования и 
товаров, мы завершили его 
с хорошими показателями, 
лучшими, чем в 2014 г., — 
подчеркнул И. Ходыко. — 
Кроме того, мы провели ряд 
масштабных работ по про-
грамме развития предпри-
ятия, реализуемой с целью 
снижения себестоимости, 
улучшения качества продук-
ции и повышения экологи-
ческой безопасности произ-
водства».

Так, более 80 млн руб. 
завод вложил в модерни-
зацию основного техно-
логического оборудова-

ния сернокислотного цеха, 
свыше 300 млн руб. пошло 
на ремонтные меропри-
ятия в цехах основного и 
вспомогательного циклов, 
147 млн руб. направлено на 
замену изношенного обору-
дования.

В середине декабря в 
управляющей компании ут-
вердили план на 2016 г. На-
мечено увеличить выпуск 
цинка с 58 тыс. т в 2015 г. до 
63 тыс. т в 2016 г. Запланиро-
ван ввод новых единиц обо-
рудования — промывных 
башен и сушильной башни 
сернокислотного цеха, по-
строенных в рамках реали-
зации соглашения между 
управлением Роспотребнад-
зора по Республике Север-
ная Осетия и Электроцинком 
по обеспечению благопри-
ятной санитарно-эпидеми-
ологической обстановки на 
территории Владикавказа. 
Инвестиционная программа 
завода утверждена на уров-
не 223 млн руб.

Экспорт меди почти 
удвоился
В январе—ноябре минувше-
го года из России за границу 
поставлено 503,6 тыс. т рафи-
нированной меди — почти 
вдвое больше, чем в АППГ. 
В денежном выражении экс-
порт красного металла рав-
нялся $2,805 млрд, то есть 
увеличился на 62,2%.

В страны дальнего зару-
бежья за 11 месяцев 2015 г. 
продано 498,6 тыс. т рафи-
нированной меди, в страны 
СНГ — 5,3 тыс. т, что на 96,6 и 
8,2% соответственно больше, 
чем в январе—ноябре 2014 г.

В декабре 2015 г. КМЭЗ про-
извел рекордное количество 
катодов
В цехе электролиза меди Кыштымского меде
электролитного завода (КМЭЗ, входит в Русскую мед-
ную компанию) поставлен рекорд: в декабре 2015 г. 
выпущено 10,89 тыс. т медных катодов. 97,5% из них 
(10,617 тыс. т) — катоды высшей марки М00К, 2,1% 
(228,76 т) — катоды марки М0К, еще 0,4% (40,14 т) — 
катоды марки М1К.

Конечным потребителям отгружено 2,36 тыс. т 
медных катодов (21,68% рекордного объема производ-
ства). Остальная продукция отправилась в цех — для 
производства медной катанки.

Как сообщил главный инженер КМЭЗа А. Сидорен-
ко, достичь рекордного уровня производства позволи-
ли сразу несколько факторов. Во-первых, благодаря 
поставке запланированного объема сырья (черновой 
меди и медного лома) был создан необходимый запас 
медных анодов. Во-вторых, весь комплекс оборудова-
ния, в том числе стрип-машина, которая уже 22 года 
непрерывно эксплуатируется, демонстрировал сла-
женную ритмичную работу. И, разумеется, немало-
важным фактором стал высокий профессиональный 
уровень коллектива цеха.

Читайте ежедневные новости на www.metalinfo.ru
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В целом российские металлурги завершили 
прошлый год с относительно неплохими резуль­
татами. Спад внутри страны удалось по большей 
части компенсировать за счет расширения экс­
порта и сужения доли импорта на отечественном 
рынке. В текущем году отрасли, судя по всему, 
придется решать те же проблемы, что и в про­
шлом году, вот только стартовые условия и ожи­
дания участников рынка будут уже заметно от­
личаться от того, что было год назад.

Круглый год
Российский рынок стали в 2015 г. пережил три 
этапа: шок, вызванный первым падением миро­
вых цен на нефть и курса рубля в конце 2014 — 
начале 2015 г.; временная стабилизация, когда 
казалось, что основные испытания уже поза­
ди; новое падение, спровоцированное опять де­
шевеющей нефтью и усилением спада в миро­
вой экономике. Последний этап продолжается 
до сих пор.

В конце 2014 г. на российскую экономику об­
рушилось сразу несколько волн кризиса. Наибо­
лее сильная волна — удешевление нефти, от экс­
порта которой в значительной степени зависели 
доходы государства. Стремясь сохранить рубле­
вое наполнение бюджета, Правительство РФ и 
Центробанк РФ были вынуждены пойти на осла­
бление курса национальной валюты, которое в 
декабре 2014 г. приняло обвальный, шоковый ха­
рактер. В этой ситуации цены на импортные то­
вары резко пошли вверх, а Центробанк РФ, отра­
жая эту очевидную, хотя и очень неравномерную 
инфляцию, принял вроде бы логичный, но на са­
мом деле весьма сомнительный шаг, взвинтив 
ключевую ставку. Из-за этого стремительно по­
дорожали кредитные ресурсы, сократилась по­
купательная способность населения, экономика 
ушла в глубокое пике.

Еще раньше, летом—осенью 2014 г., с пода­
чи США против России были введены междуна­
родные санкции. В результате резко сократилось 
кредитование российских компаний западными 
банками. Отечественный бизнес, несколько лет 
развивавшийся во многом благодаря дешевым 
зарубежным финансовым ресурсам, не только 
потерял доступ к ним (или по меньшей мере был 
вынужден искать обходные пути), но и столкнул­
ся с необходимостью скорого возврата займов.

Кстати, отметим, что санкции, как ни странно, 
в конечном итоге сыграли в чем-то положитель­
ную роль для российского бизнеса. Гораздо хуже 
было бы, если бы отечественные компании про­
должили кредитоваться в западных банках. Тогда 
проблема возврата стремительно подорожавших 
валютных займов, и без того весьма серьезная, 
обострилась бы до предела.

Сегодня, когда прошло больше года и случи­
лось еще много всякого-разного, представляет­
ся, что девальвация рубля из-за падения цен на 
нефть была неизбежной. В любом случае взлете­
ли бы ввысь и процентные ставки по коммерче­
ским кредитам, поскольку банки все равно вклю­
чили бы в цену денег риск курсовых колебаний. 
Так или иначе, экономике и рынку проката при­
шлось приспосабливаться к новым реалиям, и 
это продолжалось примерно до мая.

Что было наиболее важно в тот период? В сек­
торе арматуры главным событием стал взлет 
покупательской активности в декабре 2014 г. 
Ажиотаж, когда многие компании вкладывали 
дешевеющие рубли в товарные запасы, привел 
к беспрецедентному для зимы росту продаж и 
скачку цен. В Москве арматура А500С размером 
12 мм в начале января достигла пика (34 тыс. руб. 
за тонну с НДС), а средний уровень складских 
котировок держался выше отметки 30 тыс. руб. 
за тонну до конца февраля.

Все это происходило на фоне пугающего паде­
ния видимого спроса. Строительные компании 
ускорили ввод в строй объектов, находивших­
ся в высокой степени готовности, а новых стро­
ек было очень мало. Из-за дефицита денег упала 
финансовая дисциплина. Трейдерам, вводившим 
предоплату, пришлось смириться со снижением 
продаж, другие сбывали продукцию, но наращи­
вали дебиторку. В целом потребность в прока­
те строительного назначения упала тогда на 15—
20% по сравнению с АППГ, в том числе за счет 
декабрьского «авансированного» спроса.

В конце января 2015 г. правительство утвер­
дило антикризисный план, предусматривавший 
прежде всего пополнение капитальной базы бан­
ков на 1 трлн руб. и некоторые меры поддержки 
промышленности и строительства. В феврале 
была принята программа поддержки ипотеч­
ного кредитования, благодаря которой удалось 
немного оживить жилищный сектор. Субси­

Черная металлургия – одна из становых отраслей российской промышленности. Си-
туация в ней является едва ли не самым важным индикатором состояния отечест-
венной экономики. Поэтому все трудности, с которыми сталкивалась Россия на про-
тяжении 2015 г. и которые она преодолевает сейчас, в полной мере отражаются на 
ценах, уровне загрузки мощностей и других параметрах рынка стальной продукции.
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дирование автокредитов снизило потери в ав­
томобилестроении, хотя продажи и производ­
ство автомобилей, конечно, сильно сократились. 
Наконец, рынок нефти, пройдя в конце янва­
ря крайнюю точку спада, начал снова оживать, 
укрепив рубль.

Подлинным лидером российского рынка ста­
ли оказались в тот период трубы большого ди­
аметра. Запуск новых проектов магистральных 
газопроводов в Китай и Европу через Турцию 
обещал отечественным производителям круп­
ные заказы. На этом фоне увеличился спрос 
на толстолистовую сталь.

Когда грянул гром
Все эти факторы создали предпосылки для ста­
билизации в начале лета. Тогда возникло впечат­
ление, что российская экономика действитель­
но достигла дна и вот-вот оттолкнется от него. 
Центробанк РФ приступил к снижению ключе­
вой ставки, пообещав сбавить ее менее чем до 
10% в конце 2015 г. или в самом начале 2016 г. За­
работали, набирая обороты, программы льготно­
го кредитования перспективных проектов через 
Внешэкономбанк и специализированные госу­
дарственные фонды. Модным и популярным ста­
ло слово «импортозамещение». Видимый спрос 
на прокат пошел вверх во всех сегментах рынка, 
сократив отставание от прошлогоднего графика 
до 7—15%.

В ценовом отношении летом наступил пери­
од относительной стабильности. Стоимость наи­
более массовых видов продукции — арматуры 
и горячекатаного проката — колебалась в уз­
ких интервалах при курсе 50—55 руб. за дол­
лар — достаточно низком, чтобы стимулировать 
импортозамещение и рост несырьевого экспор­
та, но и достаточно высоком, чтобы держать под 
контролем затраты на импортное оборудование. 
Основной проблемой считалась тогда нехватка 

средств для реализации инвестиционных про­
ектов.

Однако на самом деле главная проблема лета 
заключалась в том, что все антикризисные про­
гнозы правительства основывались на предполо­
жении, что спад на мировом рынке нефти остал­
ся позади и в дальнейшем она будет дорожать, 
укрепляя рубль. Ожидали, что снизится инфля­
ция, следовательно, должны были пойти вниз 
процентные ставки.

Если бы так вышло, в 2016 г. действительно 
начался бы экономический рост. К сожалению, 
этого не случилось. Во второй половине 2015 г. 
кризис охватил всю мировую экономику. Сокра­
щение инвестиций в нефтедобычу ускорило спад 
в американской промышленности, к осени став­
ший очевидным, несмотря на манипуляции со 
статистикой. В условиях сужающихся потреби­
тельских рынков западных стран Китай не смог 
заместить падение экспортных заказов внутрен­
ними продажами. Кроме того, в КНР еще с 2013 г. 
раскручивался острый кризис перепроизводства 
в строительной отрасли. Избыток площадей в 
жилищном и коммерческом секторах, отсутствие 
крупных инфраструктурных проектов ускорили 
снижение внутреннего спроса на стальную про­
дукцию и на сырьевые ресурсы в целом.

Наконец, не произошло выравнивания ба­
ланса между спросом и предложением на рынке 
нефти. Американские нефтяники, разрабатывав­
шие сланцевые месторождения, оказались бо­
лее устойчивыми к падению цен. Они сократили 
до минимума расходы, залезли в долги, но про­
должали качать нефть из скважин, чтобы про­
демонстрировать акционерам, инвесторам, бан­
кирам и рыночным аналитикам, что у них все в 
порядке, по крайней мере с виду. Добыча неф­
ти в США сократилась менее чем на 5% по срав­
нению с апрелем—маем 2015 г., когда наблюдался 
пик добычи, да так и стабилизировалась на но­
вой отметке.

Полную неспособность регулировать рынок 
проявили страны ОПЕК. Саудовская Аравия, в 
ноябре 2014 г., по образному выражению одного 
американского обозревателя, сделавшая «ошибку 
ценой в триллион долларов», продолжала агрес­
сивно защищать свою долю на мировом рынке 
нефти, не снижая добычу. Избыток предложения 
привел к тому, что в 2014—2015 гг. запасы в неф­
техранилищах в странах ОЭСР увеличились на 
1 млрд баррелей (это примерно четверть годово­
го объема российской нефтедобычи), достигнув 
максимального уровня.

В этой ситуации новое падение цен на нефть, 
сопровождаемое резким ослаблением рубля, 
было лишь вопросом времени. А биржевые спе­
кулянты, которым никто не мешал вести увлека­
тельную игру на понижение, обвалили котиров­
ки до самых низких за 13 лет значений.

12  Металлоснабжение и сбыт •  февраль
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Для россий­
ского рынка про­
ката это стало но­
вым шоком. Еще 
в начале авгу­
ста металлурги 
и дистрибьюто­
ры рассчитывали 
на вполне ожив­
ленную осень, а 
уже в конце того 
же месяца спрос 
на стальную про­
дукцию покатил­
ся вниз вслед за 
национальной ва­
лютой.

Как и в нача­
ле года, наиболее резкие колебания происходи­
ли на рынке арматуры. О том, что этому сектору 
грозит перепроизводство, стало ясно в сентябре. 
Некоторые крупные производители уже тогда 
начали снижать загрузку мощностей, но в целом 
удержать равновесие не удалось. Спрос со сто­
роны строительной отрасли падал быстрее, чем 
ожидалось. Кризис настиг Казахстан, Азербай­
джан и другие страны СНГ, экспорт арматуры со­
кратился в 2-3 раза по сравнению с I полугодием.

В ноябре некоторые заводы уже вовсю дем­
пинговали, предлагая арматуру по все более низ­
ким ценам. На спотовом рынке аналогичной 
стратегии придерживались отдельные крупные 
дистрибьюторы. За два последних месяца 2015 г. 
арматура А500С 12 мм на российском спотовом 
рынке подешевела в рублях в среднем на 12%, а 
в долларовом эквиваленте — более чем на 20% 
(рис. 1). В январе 2016 г. арматура в России стои­
ла дешевле, чем заготовка при экспорте.

В секторе листового проката контрасты всег­
да были менее яркими, так как на рынке имеются 
три крупных по­
ставщика, к тому 
же на него влияет 
экспортная (либо 
импортная — для 
проката с покры­
тиями) альтер­
натива. Цены на 
горячекатаный 
прокат с ноября 
также начали по­
нижаться, но ме­
нее резко, чем на 
арматуру. Спрос 
на оцинкован­
ную сталь дер­
жался на доста­
точно высоком 
уровне практи­

чески до декабря, 
а избыток пред­
ложения горяче­
катаного проката 
начал проявлять­
ся только в кон­
це года, и в менее 
острой форме, 
чем у сорта. Тем 
не менее в долла­
ровом эквивален­
те удешевление 
горячекатаных 
рулонов по срав­
нению с нача­
лом 2015 г. соста­
вило более 25% 
(рис. 2).

Наша песня хороша, начинай сначала
Ситуация в начале 2016 г. до боли напоминает 
события годичной давности. Точно так же летит 
вниз курс рубля, дешевая нефть заставляет бес­
покоиться о наполнении государственного бюд­
жета, а кредитные ресурсы становятся недоступ­
ными для большинства компаний несырьевого 
сектора экономики.

Более того, точно так же, как и год назад, дей­
ствует правительство! Все так же сообщает­
ся о выработке новых антикризисных планов, 
о поддержке приоритетных отраслей экономи­
ки, разрабатываются новые программы стимули­
рования для строительства и автопрома... И од­
новременно сохраняются высокие процентные 
ставки и волатильность рубля, что крайне за­
трудняет любую инвестиционную деятельность, 
а потребительский рынок продолжает сужаться.

Как и тогда, металлургические компании, не­
смотря на сокращение спроса, заявляют о на­
мерении поднять внутренние цены на сталь­

ную продукцию, 
чтобы компен­
сировать коле­
бания валютных 
курсов. В секто­
ре горячекатано­
го проката опять 
возникла пробле­
ма экспортного 
паритета — дове­
дения котировок 
на российском 
рынке в долларо­
вом эквиваленте 
до уровня миро­
вых цен.

Однако ситу­
ация сейчас во 
многих аспек­

Рисунок 1. Изменение цен на арматуру на российском 
спотовом рынке в 2015 г. (1 января 2015 г. = 100)

Рисунок 2. Изменение цен на горячекатаный прокат  
на российском спотовом рынке в 2015 г.  
(1 января 2015 г. = 100)
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тах отличается от ситуации начала прошлого 
года. Прежде всего, совсем иным является стар­
товый уровень. В 2015 г. потребление стальной 
продукции уже упало — больше всего армату­
ры и фасонного проката (более чем на 15%). По­

требность в листовом прокате с покрытиями су­
зилась более чем на 10% по сравнению с 2014 г., 
а в непокрытом, за исключением толстолистовой 
стали, — на 7-8% (рис. 3, 4).

Судя по всему, в 2016 г. потребление продол­
жит уменьшаться, причем как бы еще не более 
резко, чем в прошлом году. Наиболее проблем­
ной отраслью, как и ранее, остается строитель­
ство. Спрос на арматуру и фасонный прокат 
снижался в течение всего прошлого года, и пе­
релома в этой тенденции пока не видно. Более 
того, ухудшение инвестиционного климата, сек­
вестрирование бюджета, падение доходов насе­
ления, слабый рубль, спад в розничной торговле 
будут усиливать кризисные явления в строитель­
ном секторе.

Если оправдаются худшие прогнозы специ­
алистов и мировые цены на нефть в 2016 г. не 
превысят в среднем $30—40 за баррель, потре­
бление проката строительного назначения в те­
кущем году уменьшится еще на 20—25% по срав­
нению с прошлым годом. В нынешних условиях 
10%-ный спад, о котором говорилось на конфе­
ренции «Российский рынок металлов» в начале 
ноября, представляется достаточно оптимистич­
ным прогнозом.

Очевидно, в этом году не обойтись без ра­
дикального сокращения загрузки мощностей 
предприятий, выпускающих сортовой прокат. 
В 2016 г. потребность в арматуре в России мо­
жет упасть до 6—6,5 млн т (9 млн т в рекордном 
2014 г.). Импорт данной продукции и так сокра­
тился до минимума, составив в 2015 г. немно­
гим более 400 тыс. т. Даже если он снизится до 
нуля, этот фактор будет влиять на рынок в наи­
меньшей степени. Экспорт в прошлом году пре­
высил 900 тыс. т, но более 2/3 пришлось на I по­
лугодие. Сейчас внешняя конъюнктура менее 
благоприятна, так что даже при слабом рубле за­
рубежные поставки могут опуститься ниже от­

Рисунок 3. Скользящая средняя месячного потребления 
проката в России в 2015 г.

Рисунок 4. Потребление проката в России в 2015 г.
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метки 2014 г. — 
700 тыс. т 
(табл. 1, 2). Таким 
образом, по всем 
признакам, не­
которые прокат­
ные заводы бу­
дут простаивать, 
а крупным ин­
тегрированным 
производителям 
придется значи­
тельно сбавить 
обороты.

Даже при низ­
ких ценах на 
энергоносите­
ли нефтегазо­
вый сектор не 
станет умень­
шать производст­
во, так что сохра­
нится спрос на 
трубы соответ­
ствующего сорта­
мента, в том чи­
сле на ТБД. Хотя, 
вероятно, по­
требность в по­
следних окажет­
ся ниже, чем в 
2015 г., во вся­
ком случае пока не будут решены вопросы стро­
ительства новых газопроводов в Китай, Европу 
и к Индийскому океану.

Но за пределами нефтегазового сектора спрос 
на листовой прокат, судя по всему, снова сокра­
тится. Прежде всего, ближайшие месяцы не обе­
щают ничего хорошего автопрому, железнодо­
рожному машиностроению, производителям 
потребительских товаров. Из-за продолжающе­
гося кризиса в строительстве снизится спрос на 
прокат с покрытиями, на металлоконструкции, 
на круглые и профильные трубы строительно­
го назначения. По всем признакам, инвестици­
онный и потребительский рынки будут «лежать» 
на протяжении большей части года, а металлур­
гам опять придется ограничивать выпуск про­
дукции.

Правда, в этом секторе поддержать россий­
ских производителей могут внешние рынки. 
В начале года отечественные компании начали 
теснить китайских конкурентов даже на не тра­
диционных для них направлениях. Причем се­
бестоимость выплавки стали в России остается 
самой низкой в мире. В секторе проката с покры­
тиями продолжится курс на импортозамещение, 
хотя конкуренция здесь определенно обострится 
вследствие ввода в строй новых мощностей.

Безусловно, 
деятельность за 
рубежом тоже 
сопряжена с ри­
сками. Во-пер­
вых, китайцы 
могут ускорить 
девальвацию 
юаня и снова раз­
вязать ценовую 
войну с россий­
скими постав­
щиками. Во-вто­
рых, расширение 
российского экс­
порта стали мо­
жет вызвать про­
тиводействие со 
стороны европей­
ских и турецких 
металлургов и 
привести к огра­
ничению досту­
па на важнейшие 
для нас рынки 
сбыта. Наконец, 
в-третьих, спад в 
мировой эконо­
мике может так 
обвалить спрос 
на стальную про­
дукцию, что оте­

чественным экспортерам не поможет даже высо­
кая конкурентоспособность.

К сожалению, вероятность каких-либо сюр­
призов со знаком плюс гораздо ниже. Год назад 
еще можно было надеяться на то, что россий­
ское правительство предпримет более решитель­
ные шаги по поддержке отечественной промыш­
ленности и стимулированию спроса на металл. 
Сейчас таких надежд нет. Власти, конечно, по­
стараются поддержать кого смогут, но при сверх­
дешевой нефти смогут они немногое. Переход же 
к принципиально иной экономической полити­
ке невозможен без коренных изменений в соста­
ве правительства, что выглядит крайне малове­
роятным.

Таким образом, скорее всего, российскую ме­
таллургию в 2016 г. ждут новые испытания на 
прочность. Внутренний спрос продолжит сни­
жаться, инвестиционный климат в стране ухуд­
шится, мировой рынок останется слабым и не­
стабильным. Причем плохо будет всем. В этих 
условиях задача отрасли заключается прежде 
всего в повышении эффективности и создании 
основ для нового роста, когда останется поза­
ди острая фаза кризиса. Рано или поздно рынок 
снова пойдет на повышение, и тогда на нем пре­
успеет самый стойкий. 

Таблица 1. Российский экспорт стали  
в 2014—2015 гг., млн т

Продукция 2014 г. 2015 г.

Заготовка 5,2 6,5

Слябы 9 8,9

Арматура 0,7 1

Прочий длинномерный прокат 1,7 1,7

Горячекатаный прокат 5,3 6,1

Холоднокатаный прокат 2,1 2,1

Листовой прокат с покрытиями 0,4 0,4

Всего 24,5 26,6

Таблица 2. Российский импорт стали  
в 2014—2015 гг., тыс. т

Продукция 2014 г. 2015 г.

Арматура 1120 410

Прочий длинномерный прокат 940 750

Горячекатаный прокат 1290 1120

Холоднокатаный прокат 440 400

Листовой прокат с покрытиями 1650 1260

Всего 5440 3940
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